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ITALIAN TRADE AGENCY

APADE 0 @ IN PRESENZA @ ONLINE

ICE - Agenzia per la promozione all'estero e l'internazionalizzazione delle QUANDO

imprese italiane in collaborazione con Unioncamere Calabria Desk Enterprise Nove incontri formativi
Europe Network organizza il percorso formativo Digital Export Academy® - dal 18 giugno al 16 luglio
Calabria percorso base con affiancamenti dedicato ad un massimo di 60 dalle 9.30 alle 13.00.

aziende della regione Calabria appartenenti a tutti i settori. . ) )
= 18 giugno: lezione in

presenza a Lamezia

OBIETTIVI e CONTENUTI Terme presso la sede di

La Digital Export Academy® giunta ormai alla VIl annualita & un percorso con Unioncamere Calabria
marchio registrato di Agenzia ICE che si rivolge a PMI che intendono sviluppare Desk Enterprise Europe
competenze sugli strumenti di marketing, comunicazione, vendita e Network, via delle
promozione digitale a supporto della propria strategia di Nazioni, n.24.
internazionalizzazione. = 23,25,30giugno, 2,7,9,
La presente edizione si compone di una fase di lezioni teoriche e di una fase di 14 e 16 luglio: lezioni
affiancamento consulenziale personalizzato. Attraverso il percorso le aziende online

potranno conoscere i principali strumenti digitali a supporto dell’attivita export
e sviluppare una propria strategia di marketing internazionale con il supporto

di un consulente esperto della Faculty ICE (riservato alle aziende selezionate). FACULTY AGENZIA ICE

| docenti della Digital Export
Academy® appartengono alla

MODALITA’ DI SVOLGIMENTO Faculty Agenzia ICE e contano

La prima fase di formazione si svolgera nei mesi di giugno e luglio 2025 con una pluriennale esperienza in
incontri in presenza e online, dalle 9.30 alle 13. Alle aziende ammesse saranno formazione e consulenza di
fornite le indicazioni per accedere all’aula virtuale. internazionalizzazione

La seconda fase ¢ dedicata a 25 aziende selezionate e consistera in un d’'impresa.

affiancamento online gratuito di un esperto della Faculty ICE per un totale di

6 ore da realizzarsi nei mesi da luglio a ottobre in base a un calendario di * Gaetano Macario
incontri che sara concordato direttamente con il consulente assegnato. Web Marketing - Digital

Export Strategies

= Rossella Zollino
Contrattualistica e
pagamenti online

= Mario Bagliani
E-commerce

= Doris Zaccaria
Marketplace

= Valerio Salvi
Social Media

= SENIOR SRL
Intelligenza Artificiale

Durante questi incontri, che verteranno esclusivamente sulle tematiche erogate
durante il corso, sara realizzato un check up aziendale e I'elaborazione di un
project work sulla tematica oggetto dell’affiancamento.
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CALENDARIO E CONTENUTI
= 18 giugno: Saluti istituzionali e modulo Web Marketing - Digital Export
Strategies, lezione in presenza a Lamezia Terme;
= 23 giugno: continuazione Web Marketing, lezione online;
= 25 giugno: Contrattualistica e pagamenti online, lezione online;
= 30 giugno e 2 luglio: E-Commerce, lezione online;
= 7 luglio: Marketplace, lezione online;
= 9 luglio: Social Media, lezione online;
= 14 e 16 luglio: Intelligenza artificiale, lezione online.

ADESIONI
Il corso & finanziato da Agenzia ICE e non prevede costi di partecipazione.
Per iscriversi, occorre compilare in ogni sua parte il form di adesione entro
il termine del 10 Giugno 2025.
Il corso e rivolto a figure aziendali che si occupano di export, marketing o
comunicazione. Compatibilmente con i criteri di ammissibilita indicati nel
successivo paragrafo, i partecipanti saranno ammessi al corso in ordine
cronologico di adesione, fino a esaurimento posti. Ogni azienda potra
partecipare in aula con un solo partecipante. L'ammissione di un eventuale
secondo partecipante che avra compilato il form sara valutata, in seguito alla
chiusura delle adesioni, in base al numero di posti vacanti.

CRITERI DI AMMISSIBILITA E SELEZIONE
Il percorso formativo é rivolto ad aziende di tutti i settori registrate presso le
CCIAA, con particolare riguardo a PMI e/o Consorzi all'export.
Saranno ammesse alla fase d’aula fino ad un massimo di 60 aziende che:
= abbiano sede operativa nella regione Calabria;
= non si trovino in situazioni di morosita nei confronti di Agenzia ICE;
= siano dotate di un sito internet aziendale e di un canale social attivo;
= siano dotate di una risorsa dedicata all’export con buona conoscenza della
lingua inglese.

A conclusione delle sessioni di formazione, sara realizzata la selezione delle 25
aziende beneficiarie della fase di affiancamento secondo i seguenti criteri:

1) Aver partecipato alla prima giornata formativa in presenza e ad almeno
7 dei 9 incontri previsti da programma;

2) A parita di possesso del suddetto requisito, varra come requisito
preferenziale aver partecipato a un maggior numero di incontri
formativi del programma e in ultima istanza I'ordine cronologico di
iscrizione al percorso formativo.

E in ogni caso esclusa la partecipazione di consulenti che siano gia esperti
nelle materie trattate.

Al termine del percorso
e previsto il rilascio di
un attestato di
partecipazione per
coloro che avranno
partecipato ad almeno
7 dei 9 incontri previsti.

CONTATTI

AGENZIA ICE
Ufficio Formazione alle
imprese
Irene Celauro
Massimiliano Boccardo
Federica Orlando
Tel. +39 06 5992
6106/9490/7884

digitalexportacademy@ice.it

UNIONCAMERE
CALABRIA
Desk Enterprise Europe
Network
Irene V. Lupis
Tel. +39 0968 51481

i.lupis@unioncamere-calabria.it

www.ice.it
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